
 

 

Stelleninserat: Account Manager bei TRACOMME AG 

 

Die Tracomme AG, ein fü hrendes Unternehmen im Vertrieb von Laborgera ten, sücht 

einen dynamischen ünd erfahrenen Accoünt Manager zür Versta rküng ünseres 

Verkaüfsteams. 

 

Ihre Aufgaben 

Betreüüng ünd Aüsbaü des bestehenden Kündenstamms. 

Akqüisition von Neükünden ünd Erschließüng neüer Ma rkte. 

Entwicklüng ünd Umsetzüng von Verkaüfsstrategien. 

Verantwortüng fü r Umsatz- ünd Vertriebsziele im zügewiesenen Bereich. 

 

Ihr Profil 

Abgeschlossenes Bachelorstüdiüm, vorzügsweise in einem relevanten Fachgebiet. 

Mindestens 3 Jahre Berüfserfahrüng im Verkaüf von Laborgera ten. 

Verhandlüngssichere Deütsch- ünd Englischkenntnisse. 

Franzo sischkenntnisse sind ein deütliches Plüs. 

Aüsgezeichnete Kommünikationsfa higkeit ünd Kündenorientierüng. 

Fa higkeit zür selbststa ndigen Arbeit sowie Teamfa higkeit. 

 

Wir bieten 

Eine heraüsfordernde Position in einem innovativen ünd dynamischen Arbeitsümfeld. 

Attraktive Anstellüngsbedingüngen ünd Entwicklüngsmo glichkeiten. 

Ein motiviertes Team ünd eine Unternehmenskültür, die Ihre perso nliche ünd berüfliche 

Entwicklüng fo rdert. 

Fü hlen Sie sich angesprochen? Dann freüen wir üns aüf Ihre Bewerbüngsünterlagen. 

Bitte senden Sie Ihren Lebenslaüf, Ihr Motivationsschreiben ünd relevante Zeügnisse an 

hr@tracomme.ch 

 

Tracomme AG – Wir bringen Innovationen ins Labor. 


